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METAL WORK

L'AI al servizio
della manifattura

La scelta della azienda bresciana per crescere all'estero attraverso
un database contenente le informazioni ufficiali relative a oltre 450
milioni di aziende e algoritmi d'intelligenza artificiale per analizzarne

i contenuti web: questa una soluzione di Matchplat.

N ata nel 1967, Metal Work è oggi

una delle più significative realtà

internazionali nel campo della produ-

zione e commercializzazione di com-

ponenti pneumatici per l'automazione

industriale.

La storia del gruppo - oggi composto da

5o società - inizia a Concesio, in provin-

cia di Brescia, e prosegue oggi in tutto il

mondo con oltre 1.300 dipendenti.

Nel corso del tempo a essersi ampliata è

anche la gamma di prodotti, che allo sta-

to attuale include componenti elettrici e

tecnologia del vuoto, oltre a valvole, at-

tuatori, gruppi trattamento aria, raccordi

e componenti per manipolazione.

Un percorso di crescita continua che ha

portato l'azienda a totalizzare un fattu-

rato superiore ai zoo milioni di euro nel

zozz, anche grazie operazioni di acqui-

sizione all'interno di mercati esteri.

Come spiega l'AD di Metal Work Da-

niele Marconi, "oggi il tempo è una

discriminante imprescindibile per il

lavoro di un imprenditore. Se vent'anni

fa per espanderci in un altro Paese po-

tevamo costituire una società di mag-

gioranza e aspettare i primi risultati,

oggi questo non è più possibile".

Da qui la necessità di sviluppare una

strategia di acquisizione efficiente, ab-

battendo tempi e costi di un processo

da sempre lungoecomplesso.

Un obiettivo ambizioso, ma che Metal

Work è riuscita a raggiungere grazie al

supporto di Matchplat.

Algoritmi, e non solo

Matchplat nasce a Brescia nel 2017 e og-

gi ha la sua sede principale a Bergamo.

In sei anni sono più di 55o i clienti che

hanno scelto le sue soluzioni per iden-

tificare altre realtà in linea con i loro

obiettivi, in 196 Paesi.

Il merito è dell'unione tra un database

contenente le informazioni ufficiali

relative a oltre 45o milioni di aziende e

algoritmi d'intelligenza artificiale per

analizzarne i contenuti web. Il risultato

è una profilazione in tempo reale delle

imprese in base a prodotti e servizi of-

ferti, certificazioni possedute, materie

prime utilizzate, dimensione finanziaria

e altre caratteristiche chiave.

In questo modo è possibile ottenere in

tempi rapidi una selezione di organizza-

zioni in linea con la propria strategia, a

disposizione di tutti i decisori aziendali:

dai Responsabili Acquisti per lo scouting

fornitori fi no ai Direttori Commerciali im-

pegnati nella ricerca di clienti business.

Le soluzioni possono essere utilizzate

anche da CFO e CEO per identificare

aziende da acquisire, accelerando le

operazioni di finanza straordinaria.

Insieme al team Matchplat, Metal Work

è riuscita in questa sfida grazie a una

consulenza su misura con cui sono state

individuate organizzazioni compatibili

con le sue esigenze, all'interno di mercati

strategici per l'espansione dell'azienda.

Dati corretti in tempi brevi

Ogni Paese si distingue per caratteri-

stiche specifiche, in termini di dimen-

sione del mercato, facilità di accesso,

fattori geopolitici e non solo.

Caratteristiche che si riflettono inevi-

tabilmente sulle realtà che operano in

quel territorio.

Le acquisizioni richiedono dunque, sia

uno studio attento dell'area che una

visione completa delle aziende compa-

tibili con l'obiettivo dell'operazione.

Analizzare il mercato è dunque crucia-

le, ma farlo richiede tempo. Una risorsa

sempre più preziosa per manager e

professionisti.

Come spiega sempre Daniele Marconi:

"negli anni a venire gli imprenditori si

troveranno di fronte a scelte dramma-

ticamente difficili. Il mondo cambia

rapidamente, e quello che era conside-

rato normale tre anni fa, probabilmen-

te non lo sarà tra altri tre. Si comprime

il tempo per agire, e in questo contesto

ogni dato senza un riscontro nella real-

tà rappresenta un costo".

Ecco perché la scelta è ricaduta su

Matchplat: l'unione tra Intelligenza

Artificiale e informazioni aggiornate

relative alle potenziali aziende da ac-

quisire ha consentito a Metal Work di

ottimizzare tempi e costi di un'opera-

zione fondamentale quanto delicata.

Il CEO & Presidente di Matchplat

Andrea Gilberti conclude: "il nostro

percorso insieme e Metal Work mette

in luce due aspetti fondamentali del

nostro lavoro. Il primo è la volontà di

creare innovazione concreta, svilup-

pando soluzioni facilmente utilizzabili

dalle imprese. Il secondo è la capacità

di mettere a disposizione di ogni realtà

informazioni accurate per agire veloce-

mente e in modo consapevole".

https://wwwmetalwork.it/
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